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LAS 4 P MARKETING MIX

CONCEPTOS BASICOS

PROMOCION

PRODUCTO PRECIO DISTRIBUCION

Tangible o intangible,
es aquello que
vendemos para
satisfacer una
necesidad del
consumidor.

Cantidad econémica
que el consumidor
estd dispuesto a
pagar para obtener
los beneficios del

producto.

Todas las acciones que
llevamos a cabo para
dar a conocer el
producto al
consumidor.

Incluye todas las
etapas que pasa el
producto desde su
produccién hasta que
llega a manos del
consumidor final.
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La mezcla de marketing, también conocida como las 4P del marketing, es una herramienta fundamental para desarrollar estrategias efectivas
que permitan a las empresas alcanzar sus objetivos comerciales.

1. Producto:
- Desarrollo de nuevos productos: Innovar y lanzar nuevos productos que satisfagan las necesidades y deseos del mercado obijetivo.
- Mejora de productos existentes: Actualizar y mejorar las caracteristicas de los productos actuales para mantener su relevancia y competitividad.

2. Precio:
- Estrategia de precios competitivos**: Establecer precios que sean atractivos para los consumidores en comparacién con los competidores.
- Descuentos y promociones**: Ofrecer descuentos temporales o promociones para atraer a nuevos clientes y fidelizar a los existentes.

3. Plaza (Distribucién):

- Expansion de canales de distribucion: Utilizar multiples canales de distribucidon, como tiendas fisicas, en linea y distribuidores, para llegar a un
publico mas amplio.

- Optimizacion de la logistica: Mejorar la eficiencia en la cadena de suministro para asegurar que los productos lleguen a los consumidores de
manera rapiday eficiente.

4. Promocion:
- Publicidad: Utilizar medios tradicionales y digitales para aumentar la visibilidad de los productos y atraer a los consumidores.
- Marketing de contenidos: Crear contenido relevante y valioso para educar y atraer a los clientes potenciales.

- Relaciones publicas: Gestionar laimagen de la empresay sus productos a través de eventos, comunicados de prensay actividades de
responsabilidad social.

Estas estrategias deben ser adaptadas y combinadas de manera coherente para maximizar su efectividad y lograr una sinergia que potencie el
posicionamiento de la empresa en el mercado.

9/23/2024 Material disefiadoy recopilado por Dra. Minerva Camacho Javier



Para profundizar en algunas de las estrategias mencionadas, se puede
consultar las siguientes paginas:

(1) Mezcla de mercadotecnia: componentes esenciales e importancia.

(2) Qué es el marketing mix: elementos y ejemplos de las 4 P - Blog de
HubSpot.

(3) Guia completa sobre la mezcla de marketing: paso a pasoy estrategias ....

(4) Mezcla de mercadotecnia: conoce las 4P's del marketing - Rock Content.

(5) Mezcla de mercadotecnia - Qué es, definicion y concepto - Economipedia.

(6) Guia completa sobre la mezcla de marketing: paso a pasoy estrategias .

Otras fuentes:
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